Neues Regionalgeld soll
Wirtschaft vor Ort starken

Von Eike Schidter

Rosenheim / Chiemgau - Zahireiche Umfragen helegen es: Auch mehr als zwei Jahre nach der Ein-

fithrung des Euro ist ein groBer Teil der Deutschen mit der neuen Wahrung noch immer unzufrie-

den. Was die meisten gar nicht wissen: Fiir die Region rund um Rosenheim und den Chiemsee gibt

es seit rund einem Jahr eine eigene Wahrung, den «Chiemgauers, In iiber 100 Geschaften zwischen

Feldkirchen-Westerham und Traunstein kann man mit diesem Regionalgeld bereits bezahlen. Und

es werden standig mehr.

ie Idee, ein solches
Gutschein-System flr
die Region ins Leben
zu rufen, hatte der
Lehrer Christian Gelle-
ri aus Stephanskirchen, der an
der Walldorfschule in Prien
unterrichtet. «Ziel ist es, die
regionalen Wirtschaftskreisléufe
zu beleben und gleichzeitig
soziale Zwecke zu unterstiitzens»,
dafiir eigens gegriindeten Ver-
eins «Chiemgauer regional» ist.
Das Ganze funktioniert wie folgt:
Wer die neue Wéhrung nutzen
will, muss zunéchst einmal dem
Verein «Chiemgauer regional»
beitreten. Die Mitgliedschaft ist
aber vollig beitrags- und kosten-
frei. Mit dem Mitgliedsausweis
kénnen an verschiedenen Aus-
gabestellen in der Region Euro
gegen «Chiemgauer» getauscht
werden. Der Wert eines «Chiem-
gauers» entspricht dabei einem
Euro.. Mit diesen Gutscheinen
kann der Kunde dann bei den
bisher (iber 100 teiinehmenden
Unternehmen Waren einkaufen -
etwa bei der Buchhandlung Hel-
la Droth in Bad Aibling, bei Optik
Wilhelm in Rosenheim oder auf
Bei dem ebenfalls von Christian
Gelleri betreuten Schilerunter-
nehmen «Chiemgauer Service»,

das an der Priener Walldorfschu-
le angesiedelt ist, kénnen die Fir-
men ihre «Chiemgauer» dann
gegen Euro umtauschen. Aller-
dings erhalten sie beispielsweise
fir 100 Chiemgauer dann nur 95
Ewo, denn mit zwei Euro (also
zwei Prozent) wird die Arbeit von
«Chiemgauer Service» finanziert
und drei Euro (also drei Prozent)
fieBen an einen gemeinndtzigen
Verein nach Wahl. «Natirlich
kénnen die Unternehmer mit
ihren ‘Chiemgauern’ auch selbst
wieder Waren und Dienstleistun-
gen aus der Region beziehen,
dann entfélit diese Ausstiegsge-
bihr von ingesamt flnf Prozent»,
erldutert Initiator Gelleri.

Die Resonanz, so berichtet der
30-Jahrige im Gesprach mit den
Rosenheimer Nachrichten, sei
bisher auBerordentlich gut gewe-
sen - sowohl bei den Kunden als
auch bei den teilnehmenden
Unternehmen. «Die I|dee, die
Wirtschaft in der Region zu star-
ken und beim Einkaufen den
eigenen Verein oder soziale
Zwecke vor Ort zu unterstiitzen,
kommt sehr gut an.»

Christian Gelleri war von Beginn
an vor allem bemiiht, die Vereine
in das Projekt miteinzubinden.
«Wenn die Mitglieder wissen,
dass sie mit der Nutzung des
‘Chiemgauers’ ihrem Verein hel-

fen kénnen, dann machen sie
das auch. Und wenn die
Geschéfte sehen, dass ihre Kun-
den gerne mit ‘Chiemgauern’
bezahlen wirden, dann sind sie
meist auch bereit, sich unserem
Regionalgeld-System anzu-
schlieBen.»

In Prien kénne man mittlerweile
schon «so ziemlich alles» mit
Chiemgauern bezahlen - von
Lebensmittein und Blchern bis
zu Kleidung und Kinokarten.
«Und auch in Rosenheim geht's
langsam los, immer mehr
Geschéfte machen mit», betont
Gelleri. Mittelfristig halt er es aber
auch fir «denkbar, dass im
Rosenheimer Raum eine eigene
Regionalwahrung entsteht» und
die Kunden dort kiinftig vielleicht
mit einem «Inntaler» bezahlen.
Dass sich die Idee eines solchen
Regionalgeldes  durchsetzen
wird, davon ist Christian Gelleri
fest Uberzeugt. «Wir haben bis-
her alle unsere Ziele voll erreicht
und meistens sogar Ubertroffen»,
berichtet er nicht ohne Stolz. So
wiurden derzeit pro Monat bereits
etwa 10.000 Chiemgauer
getauscht. Ab Sommer soll es
dann auch den «elektronischen
Chiemgauer» (iber EC-Karte
geben, verschiedene Banken
hatten bereits groBes Interesse

gezeigt.



